IDESAA

Escuela de Negocios

~
)

DIPLOMADO EN

Comercio Exterior: Marco Legal, Eficiencia
y Ahorros en Exportacion-Importacion

3 MONTERREY N.L. 3 CIUDAD DE MEXICO 3 QUERETARO QRO.
Plaza Carranza. Venustiano Carranza 500-40 Nte. AR POIRNGE, A BETED Neaone S5, el Perke A_V' Armfando LIS
ona Centro. C.P. 64000 Piso 5 Col. Granada. 2001 Corporativo 2, Piso 7, Col. Centro
ona Centro. C.P. . L .
Igo. C.P. 11520. . C.P.
Tel. (81) 8346-5600 Delegacion Miguel Hidalgo. C 520 Sur. C.P. 76090
Tel. (55) 8000-1907 Tel. (442) 290-8435

www.idesaa.edu.mx



Diplomado en Comercio Exterior: Marco Legal, Eficiencia y Ahorros en Exportacion-
Importacion

El participante sera capaz de optimizar las funciones de
exportacién, importacion y transporte de mercancias
satisfaciendo los requisitos de la legislacién vigente en materia
aduanera, simplificando los procesos involucrados en comercio

exterior, y reduciendo costos y riesgos.

Dirigido a

® FEjecutivos en las areas involucradas directamente con las
operaciones de comercio internacional, en especial aquellos
relacionados con los departamentos de trafico, logistica, compras,
ventas, cobranza, planeacién y mercadotecnia.

Ejecutivos interesados en obtener, ampliar y/o actualizar su vision

y conocimientos sobre las operaciones de comercio internacional.

Empresarios que deseen incursionar en las operaciones de
comercio internacional.

Ejecutivos de empresas relacionadas con la importacion-
exportacion, como son las maquiladoras y las empresas con
programas de exportacion, entre otras.

Ejecutivos de empresas de servicio relacionadas con el comercio
internacional, como agencias aduanales, compafiias
transportistas, aseguradoras e instituciones financieras.
Despachos y profesionistas independientes que presten servicios

profesionales a empresas relacionadas con el comercio exterior,
como contadores, mercadotecnistas, abogados vy fiscalistas.

racion

24 sesiones semanales.




Diplomado en Comercio Exterior: Marco Legal, Eficiencia y Ahorros en —

Exportacion-Importacion

Fase: Logistica de la Exportacidn-Importacién

Objetivo: El participante conocera la importancia de la e Transportacion en Comercio Exterior: tipos de

planeacién logistica en las operaciones de comercio
internacional, detectara areas de oportunidad y
mejorara los procesos de su empresa. Asimismo,
minimizara riesgos y reducira costos en la importacion

y/o exportacion de mercancias.

Aplicacion: El participante, con el fin de que él mismo
y su empresa obtengan beneficios tangibles del
diplomado, aplicara lo que aprende en un proyecto en

su propio ambiente laboral.

Temario:
e Plan y estrategia de exportacion/importacion.
¢ Organizacion interna en la empresa para la
exportacion/importacion.
e Estudio de mercado para el conocimiento del
producto en materia de comercio exterior.
- Comportamiento en otros paises del producto
gue se exporta.
- Regulaciones del producto en la importacion.
e Planeacion logistica.
- Evaluacion de tiempos de compra / surtido /
envio / llegada.
- Planeacion en funcién del tipo de productos.
- Planeacion en funcién del lugar de origen y de
destino.
— Determinacion del régimen aduanero.
- Optimizacion de los tiempos.
- Manejo de la mercancia en terceros paises por
donde llega / transborda.
- Empaque para transportacion internacional:
tipos de empaque y consideraciones de costos.
e Formalizacion de la Venta o Compra.
- INCOTERMS.

- Medios de pago y/o cobro internacional.

transporte y consideraciones para evaluar costos.

Prestadores de Servicios para la Exportacion —

Importacion.

— Prestadores de servicio: Agente Aduanal,
Transportistas; Agencia Naviera.

- Terminal de llegada / salida; Seguros.

— Servicios que ofrecen y analisis de ventajas y
desventajas de cada prestador.

- Formalidades para contratarlos: cartas de
encomienda, contratos, cotizaciones, forma de
pago, documentacion legal, designacion de
ejecutivo.

- Seguimiento para asegurar la calidad del
servicio ofrecido.

Revisién documental para la Importacion /

Exportacion.

- Orden de compra.

- Factura.

- Draft o borrador del conocimiento de embarque.

- Certificados de Origen.

- Etiquetados.

- Regulaciones no arancelarias.

- Determinacién de tiempos estimados de
llegada y salida de mercancias.

+ ETA del buque.
+ Tiempos de consolidacion de mercancias
en puerto para exportacion.

Importancia de los aspectos contables y fiscales

en las operaciones de comercio exterior.

Control documental / fisico de Importaciones.

Control de Inventarios.

Alternativas de financiamiento internacional.

Evaluacion de la satisfaccion del cliente interno y

externo.

R —m



Diplomado en Comercio Exterior: Marco Legal, Eficiencia y Ahorros en —

Exportacion-

Fase: Legislacion de la Exportacion-Importacion

Objetivo: El participante aprendera y aplicara los
principales conceptos legales relativos al comercio
exterior, lo que le permitird: Implementar
correctamente las disposiciones legales vigentes,

cumplir con los requisitos establecidos por las

Andlisis de la Ley Aduanera en lo relacionado con
la operacion aduanera.

Despacho Aduanero: Reconocimiento Aduanero y
actividades del Oficial de Comercio Exterior (OCE)

en un Reconocimiento.

autoridades correspondientes y generar un ahorro en el - Regimenes Aduaneros.
proceso de administracion del comercio exterior en la + Modalidades / Status en que las mercancias se

empresa. pueden exportar o importar: definitivo;

Aplicacién: El participante, con el fin de que él mismo temporal; transito; recinto fiscalizado

y su empresa obtengan beneficios tangibles del estratégico; elaboracion, transformacion o

diplomado, aplicaré lo que aprende en un proyecto en reparacion en recinto fiscal (ETR); depésito

su propio ambiente laboral. fiscal.

+ Reglas de Comercio Exterior.

+ Valoracion Aduanera. Revision de los

Temario: . . .
diferentes métodos para valuar mercancias.

e |ntroducciéon al Comercio Internacional . . .
¢ Sanciones Administrativas.

— Beneficios del Comercio Internacional entre los . L . -
+ Ejemplo de revision de la Administracion

aises L . .
P General de Auditoria de Comercio Exterior

- Razones del proteccionismo (AGACE - SAT).

- Formas de proteccionismo y sus efectos en las

) Programas de Fomento a la Exportacion:
empresas que exportan e importan . - .
) o . Aplicaciones, Beneficios, Obligaciones, Reglas de
- Regulaciones y Restricciones No Arancelarias ) .
Comercio Exterior.

M Legal del io Exteri itucié
e Marco Legal del Comercio Exterior, Constitucion ~ Decreto IMMEX.

Politica y Codigo Fiscal de la Federacion - Decreto PROSEC (Programas de Promocién

e Ley de Comercio Exterior Sectorial)

= SEEEEES CEiEbs el Lay - Reglas de caracter general en materia de

— Practicas desleales en Comercio Internacional TR AT R 1B SaE e R Gl

y sus efectos para empresas. Economia.

— Cuotas compensatorias. . .
P Tratados Comerciales Internacionales.

- Modalidades de practicas desleales: o
P - Semblanza de la organizacion del texto de los

discriminacién de precios y subvenciones.
P y Tratados.

— Comisiones creadas para el apoyo y regulacion
P poyo yreg — Acceso a Mercados.

del Comercio Exterior en México. .
+ Reglas de Origen.

- Impuestos al Comercio Exterior. - .
P ¢ Llenado de Certificados de Origen.

e Ley Aduanera.
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Facilitadores

Sujeto a cambios por disponibilidad.

Lic. Flavio Cera Menchaca

Economista por el Instituto Tecnol6gico y de Estudios Superiores de Monterrey. Auditor de Comercio Exterior y
Socio de la firma de consultoria Global Trends de México desde el afio 2001. En la Secretaria de Comercio y
Fomento Industrial (SECOFI) fue responsable del departamento de Comercio Internacional. Fue Gerente de

Comercio Exterior en Danfoss Compressors, S.A'y en Ryerson Tull.

Lic. Marco Antonio Ojeda

Master en Administracion del Comercio Internacional (UDEM). Es consultor asociado del Bufete Ojeda Consultores,
S.C. donde se desempefia como asesor en Comercio Exterior, en aspectos de organizacion, evaluacion de
operaciones, desarrollo de manuales y atencion de auditorias de Comercio Exterior por parte del Gobierno Federal.

Laboré durante 15 afios en el Banco Nacional de Comercio Exterior.




Informacion
General

Logistica:
® |nicio: lunes 14 de agosto de 2017.

® Duracion y horario: 24 sesiones semanales en lunes
de 6:20 p.m. a 9:00 p.m.

® Modalidades: Presencial, En Vivo Online y Virtual.

Modalidad Presencial: se imparte en Salas de Capacitacion de
IDESAA en Monterrey.

Modalidad En Vivo Online:

1. Es muy facil, sélo necesitas una computadora con
banda ancha y una capacitacién de 15 minutos para
ingresar sin problemas a las sesiones.

2. En esta modalidad el participante podra ver y escuchar
al instructor en tiempo real, con la opcién de interactuar
con él y sus compafieros haciendo preguntas via chat o
de viva voz, tal como si estuviera en el aula presencial.

3. Los Cursos en Vivo Online son una herramienta util
para adquirir conocimientos desde cualquier lugar.

Modalidad Virtual: El participante puede programar el desarrollo

de las actividades con total flexibilidad, contando siempre con el

respaldo y atencién de un asesor experto en linea que lo
acompafiara durante toda su capacitacion.

Inversion:*

® Precio: $28,000*
Formas de pago:
o 2 pagos de $14,000*

o 6 pagos de $4,800* (exclusivo para quienes
; i n pagarés)

2 x 17 personas* 3x2 personas*

Je crédito
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[ Acerca de IDESAA J

IDESAA Escuela de Negocios impulsa el
crecimiento de los ejecutivos generando progreso
en sus empresas.

Los programas de capacitacion se caracterizan
por su enfoque a resultados: los participantes
aplican lo que aprenden en su ambiente laboral.
Los maestros, consultores de primer nivel y
directivos de empresas, ejercen en su campo
profesional y estan comprometidos con el
aprendizaje. La experiencia de valor y el
networking es excepcional.

Fundada en 1992, con oficinas en la Ciudad de
México, Monterrey y Querétaro y presencia en
todo el pais, IDESAA ofrece: Cursos Yy
Diplomados, Posgrados con Validez Oficial,
Capacitacion En Vivo Online y Virtual.

Capacita en las areas:
e Administracion
e Gestion y Direccion de Negocios
e Liderazgo y Competencias Gerenciales
e Comercio Exterior
e Recursos Humanos
e Ventas y Mercadotecnia
e Finanzas, Contabilidad e Impuestos
e Informatica
e Calidad y Productividad

Miles de egresados recomiendan a IDESAA. Se
han organizado 842 diplomados abiertos
con 5,946 egresados; miles mas en programas
InCompany. En total mas de 25,000 ejecutivos
capacitados.



Nuestros
Clientes

Algunas empresas que nos
a confiaron _su capacitacion en
1%nos anteriores y de nuevo en

e 7 Eleven

e Akzo Nobel

e Arca Continental

e Bimbo

e Cerveceria Cuauhtémoc
e Cemex

e Christus Muguerza

e Consorcio Mexicano de
Hospitales

e Daimler

e Dicipa

e Dina

Epicor
Farmacias del Ahorro
Femsa Logistica
Financieria Mexi
Gas Natural
Grupo Scanda
Home Interiors
Hotel Safi
Hyundai
IMSA Plastics

JCI

Lala

Lamosa
Liverpool
Metalsa
Metrofinanciera
Multimedios
OXXO

Pasa

Puma

Ragasa

Semex

Sigma Alimentos
Stabilit
Swarovski
Torrey

Vitro

Yazaki

Trane

Veritas

Vitro
Walmart/Sams
World Trade Center
Xerox

Xignux

www.idesaa.edu.mx
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